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#amieemploi

Une coopérative laitière basée dans le boulonnais recherche un(e) technico-commercial(e)
Le territoire s’étend sur la région Hauts-de-France, avec tout un marché à conquérir: les magasins de la  grande
distribution, les magasins indépendants, les acteurs de la Région et tout intervenants alimentaires qui partagent
nos valeurs.

Missions: 
Développer un chiffre d'affaires ambitieux et durable avec méthode et en collaboration avec les autres services
de l’entreprise.
Gérer l’ensemble des opportunités du secteur et travailler en étroite collaboration avec l’équipe 
Prendre part au développement de la gamme de produits
Participer à la stratégie commerciale et développer des outils de communication efficaces 
Analyser les besoins, la gestion complète du cycle des ventes, le suivi des évolutions et des objectifs, et la
création d’opportunités supplémentaires
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lieu de travail
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durée hebdo de temps de travail

Envoyez votre CV à 
Caroline.dellis@prochemploi.fr

Landacres

17/01/2024

1

CDI dès que possible 

Véritable expertise terrain et d’un esprit analytique tout en faisant preuve de rigueur et la méthodologie 
Bac + 3 minimum, type école de commerce ou équivalent
Expérience au moins 2 ans, idéalement dans la vente alimentaire

BOU-38064

Salaire

Technico-commercial(e)

Poste de terrain avec 3 à 4 jours sur l’ensemble de la région HDF, et 1 à 2 jours au siège de Landacres  

Rémunération fixe (selon profil et expérience) + part variable (Ex: % sur le CA mensuel)
Véhicule à disposition

CDI


