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L'entreprise a créé une plateforme innovante qui permet aux publics empêchés de découvrir le
patrimoine culturel français en direct (Exclusivement Live), depuis leur lieu de vie. Ces visites sont
animées par des guides certifiés, nous créons des moments de lien, d’évasion et d’interaction
favorisant l’inclusion sociale et le partage culturel. 
 
 Missions 
 • Prospection commerciale (téléphone). 
 • Prise de rendez-vous Visio et visites en établissements si nécessaire / occasionnellement
 • Présentation des solutions de l’entreprise. 
 • Propositions commerciales, envois et signatures des devis. 
 • Suivi client. 
 • Participation occasionnelle à des salons professionnels. 
 • Réunions 4 fois an au siège à Paris

PROFIL
Expérience en tant que commercial demandée
Etre à l'aise au téléphone
Une expérience en établissement accueillant des personnes âgées est un plus ou ayant une très
bonne connaissance de ce marché
• Excellentes qualités relationnelles, écoute, sens du service.
• Organisation, autonomie, capacité de persuasion.
• Connaissance des enjeux de la vie sociale en établissement.
Conditions indispensables
• Permis B et véhicule personnel obligatoire.

CONTRAT DE TRAVAIL 
CDI
 Temps plein 
 Démarrage à déterminer
 Fixe + commissions
 

 Pour postuler
 Envoyez votre CV + LM à belinda.soret@prochemploi.fr 

              
              

#amieemploi

commercial sedentaire secteur
medico social

cdi

H  / F


